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el signing y el closing
Qué puede ocurrir durate el período interino entre la firma
y el cierre, lecciones aprendidas y errores más comunes
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Recepción de los asistentes

Principales retos entre el signing y el closing 

Fases críticas y aspectos clave en la planificación

¿Cómo deben manejarse las comunicaciones entre signing y closing? 
Stakeholders y lecciones aprendidas

El papel del Clean Room y el manejo de la información

Diferencias en el proceso en función del tipo de operación: tamaño, 
sector, alcance, tipo de adquisición…

 

 

Lucas Cervera / Senior Manager / Accenture Strategy M&A
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11.15 Café networking 

11.45 Fin

ORGANIZADO POR //

MEDIA PARTNER //

09.50

09.30

Efraín Olalla / Iberia Lead / Accenture Strategy M&A
Leopoldo Reaño / Principal / H.I.G. European Capital Partners
David Mesonero / Corporate Development Managing Director / Gamesa
Raúl Cánovas / Director / Portobello Capital 
Ángel Manotas  / Director / Alantra Private Equity 
Jaime Varela / CEO / Santander Private Banking Italia

Bienvenida: Efraín Olalla / Iberia Lead / Accenture Strategy M&A09.45
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